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歡迎加入蒂依美從事健康的事業，我們對待每 
位經銷商都視為創業的夥伴，分享與快樂是最重 
要的企業資產！  
 
※實施內部創業之發展，堅持6大主軸：  
1.對的願景、對的事業、對的商品、對的人才  
2.0元入經銷售，業績資訊透明，降低創業風險 
3.簡單的作業管理流程，強力的總部技術支援 
4.非多層攻傅銷,無囤貨及進貨數量限制,價格一致 
5.負責蒂依美全線產品推廣及銷售上 
6.認同健康產品理念依實際銷售論件 
 
 
服務的時代，選擇堅持品質、品味、品德的蒂依美 
開創您的事業，成就人生價值 
 
以上如果不認可,可以立即退出課程內容 
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歡迎認識蒂依美 
 關於蒂依美:專注研發生活健康相關產品，服務更多的國內外客

戶。與國內的研究機構做長期性的配合，將學界的知識與研究

落實於實務上的開發與生產，提升台灣產品的競爭力。積極培

育自我人才，我們提供良好的學習環境與機會，讓員工可以安

心且穩定的工作。藉由參與各大食品展，已用高品質、安全及

健康取向，打開市場知名度。 

 產品優勢:本公司在台灣10年的信譽與經驗，提供安全保證，十

年來外銷中國的最高品質，台灣規模製造的成本優勢，產品客

製化能力，零等待期，小批量即叫服務，直接對口的客戶服務，

多樣化選擇。榮獲通過ISO 22000 & HACCP、HALAL、SGS

等國際品質認證。 

 經營理念:蒂依美生技公司自成立以來，一直堅持以最高誠信原

則、務實的態度、永續經營的理念往前邁進，多年來著重在追

求技術上突破、確保品質的完善、與銷售的一貫性，為客戶提

供最好的服務，為產品創造更高的價值。本公司的宗旨為 「品

質穩定、遵守法規、追求卓越、客戶滿意」。 
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 台灣國際三頓企業公司是一家專精於乳酸菌研究 

、酵素、發酵型飲料生產製造及應用開發的公司 

，我們相信來自自然界的乳酸菌，是大地賜予人 

類最好的寶藏，並優化其生產與保存性能，以方 

便各產業的應用與開發，並深耕益生菌在各領域 

應用的深度與廣度；在生產方面，全產線符合IS 

O22000、GMP、HACCP、等國際食品安全管 

理系統；在服務客戶上，我們提供從乳酸菌的篩 

菌、功能研究驗證、並導入先進製程，生產安全 

且穩定的產品，OEM、ODM客製化成品，分享 

應用開發技術，提供優異服務品質，得到客戶的 

認同，讓生合得以穩健的成長。 

認識公司蒂依美(一)台灣 
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認識公司(二)大陸分公司 
 

在中國我們合資 (中台)企業註冊地位於汶上縣康驛鎮蘇橋村東1000米(商用房) 

出資200萬美元目前準備於股票上市,百度網路收尋  
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認識公司(三) 
大陸分公司 
 

 
中國合資公司主要專精藥品零 

售;果蔬制 的生產、萃取及相 

關技術的研發 、推廣、諮詢 

、服務;果蔬飲料 、茶飲料、 

酵素製品、酵素飲料 、食用 

保健品、果酒、果醋、果醬、 

飲料、食品、;護膚品、衛 生 

用品的生產加工銷售;水果、 

蔬菜收購、生產、加工銷售 ; 

調味品的銷售;企業形象策劃、 

設計、製作;文化藝術交流、飲 

食文化交流、普通貨物及技術 

進出口;中藥材、消殺製品(不含 

危化品);一、二類醫療器械銷售  

。 (依法須經批准的專案,經相  

關部門批准後方可開展經營活動 
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公司堅持三大宗旨, 

希望經銷商現在就背起來, 

 

 第一個高品質健康無毒產品為主 

 第二個提供優質平價的商品 

 第三個新互聯網零售時代平台 

 

 

如果有朋友問蒂依美是什麼公司， 

請當我們介紹我們的產品,以無毒， 

健康的產品為主軸，持續提供平價高 

品質產品的公司。 

認識公司(三)公司堅持三大宗旨 01 



蒂依美賣的產品絕對高品質的東西 新零售時代絕對

低的價格 

1 2 3 

消費會員 網路商城 網路分銷 
 

認識公司(四) 
什麼微創業分銷平台 
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認識公司(四) 
蒂依美是什麼 

例如:我們保健品 

生活用品哪裡買 

著些地方的特色超市賣場: 

 免入會費(申請30~50元) 

 消費沒壓力 

 會員紅利點數 

 消費無階級之分 
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為什麼要選擇做經銷商 
為什麼願意選擇蒂依美生技呢
(一) 
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• 商品通過嚴格國際檢驗標準，品質優異 

• 保健食品,生活用品,化妝品有著麼多公司在賣! 

• 為什麼自己願意從蒂依美開始? 

 

 

• 真正不傷害經銷商的公司 

• 不已資本大小決定你成就的微型創業平台 



為什麼要選擇做經銷商 
我為甚麼想做經銷商呢(二) 
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• 認真想好自己為什麼要做經銷商 

• 想多賺錢，想學習做業務,想認識人 

• 想打發時間，想學習產品 

 

• 你想做,好，經銷商的原因越多，動機越強 

• 啟動很容易，要做好，坐久才是重點 



我為甚麼想做經銷商呢(三) 
我想要為自己付點什麼? 

全職 
兼職 
付出多少錢時間 

 
 

你不能期待所有事情一成不變 
卻期待你的未來有所改變 

02 



我為甚麼想做經銷商呢(四) 
認識產品 

你要想想，什麼是你的生財工具呢?就是產品,接著我們
要好好認識產品，在認識商品我們推薦3個步驟，從官
網樣商品,挑出自己喜歡的，適合身邊人群的,認真的買
試試 ，開始推成為代言人領代言費，馬上購買,開始體
驗,如果你看了公司網站產品你都沒有喜歡的,你心裡都
不認同,請你不要免強自己推薦，現在就可以停直課程
退出，你嘴巴一直說你很喜歡蒂依美產品，然後你不願
意買試看看，你也不知道品質好不好，著樣叫什麼喜
歡，你都拿著麼便宜的批發價了你都說服自己買一瓶吃
看看，那你要怎麼說服你的朋友買原價商品。 
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我為什麼想做經銷商呢(五) 
了解產品的品質 

• 任何人事物都接觸了解、熟悉、推薦 

 

• 你會不會跟產品一問三不知的老闆買東西 

• 你會部會跟不信任自己產品的老闆買東西 

• 你會部會跟不吃自家牛肉的老闆買牛肉嗎 

 

• 學習是免費但是最昂貴的投資 
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心態不對 , 業績好也是暫時的 心情對,業績不好也是暫時的保持良好的心態 

著一堂課不但是新人起步，講師跟運營處也要永遠保
持初衷，有些人很會做也業務就大意 ，我們見過形
形色的的經銷商,有些經銷商一開始做得很好,但是什
什麼都不學，覺得自己很會賣，課也不聽,產品也不
想吃，用話數根業務技巧一開始賣的很好,但是很快
就消失在經銷商的行列，也有經銷商一加入就說自己
不太會賣，但是很用心學習產品知識，很認真體驗產
品，也很認真跟我們，討論反對問題,心態不對 ，業
績好也是暫時的，心情對業績不好也是暫時的。 

 
 
 

如何行銷新人教學 
緣故開發重點(一)話術跟業務技巧 03 



「網路行銷」不只是單純的投遞廣告，而
是一個從上到下透過網路媒體傳遞訊息的
行為，因此從一開始的「行銷目標」如何
設定就很重要，目標確定後需要採用何種
「行銷策略」吸引消費者參與，最後則是
大家非常愛的「廣告媒體」，藉由哪種
「網路廣告」媒介傳遞「你的訊息」給消
費者，促使消費者完成你的目標。 
  

網路分銷渠道的產生是互聯網

改變人們的生產和生活方式的

一個重要方面。從廠家的角度

看，為在激烈的市場競爭中搶

占先機，需要通過網路分銷渠

道傳遞信息，實現網上銷售。

從客戶角度看，由於消費者購

買行為的理性化，消費者需要

通過快捷便利的網路渠道獲得

儘可能多的信息，也願意通過

網路實現購買。  

促使傳統產業、服務業眾多中小

企業，紛紛跳出來加入電商戰局。

透過電子商務預期帶來快速化、

低成本、高效益幫助，讓企業找

到更多客戶與訂單。因此近幾年

來「網路行銷」這個詞更加火紅 網路
分銷 

網購 
事業 

網路 
廣告 
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如何行銷新人教學 
緣故開發重點(一)認識網路行銷 
 

https://wiki.mbalib.com/zh-tw/%E5%B8%82%E5%9C%BA%E7%AB%9E%E4%BA%89
https://wiki.mbalib.com/zh-tw/%E6%B6%88%E8%B4%B9%E8%80%85%E8%B4%AD%E4%B9%B0%E8%A1%8C%E4%B8%BA
https://wiki.mbalib.com/zh-tw/%E6%B6%88%E8%B4%B9%E8%80%85%E8%B4%AD%E4%B9%B0%E8%A1%8C%E4%B8%BA
https://wiki.mbalib.com/zh-tw/%E6%B6%88%E8%B4%B9%E8%80%85%E9%9C%80%E8%A6%81
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親友 廣告 媒體報導 醫療人士 品牌官網 

哪裡得知健康美妝產品的管道呢 

親友有得知訊勝過於廣告,媒
體醫療人士,品牌官網,醫療門
市的專業推薦,台灣人信過親
人使用人的經驗,遠大於其他
管道喔,你賺的就是代言費,你
代言能為廠商賺進多少營業
額,決定你代言的價碼。一個
品牌的代言人是需要注重形
象跟包裝,我們得經銷商使用
了蒂依美的保健品美妝有什
麼回饋呢?使用我們的產品你
能改變多少呢?你能發揮多少
影響力呢?也決定你的營業
額。 

美妝健康食品通道數據圖 

如何行銷新人教學 
緣故開發重點(一) 
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• 通常可使用之例句 
• 幫助牙齒骨骼正常發育。 
• 幫助消化·幫助維持消化道機能。改變細菌叢生態·使排便順暢 
• 調整體質·調節生理機能·促進新陳代謝。 
• 滋補強身·增強體力·精神旺盛。 
• 養顔美容·幫助入睡·青春美麗。 
• 產前產後或病後之補養。 
• 清涼解渴·生津止渴。  
• 促進食慾·開胃。 
• 退火降火氣使口氣芬芳“促進唾液分泌·潤喉。 
• 工本草綱目記載梅子氣味甘酸可生津解渴(未述及醫藥效能) 。 

如何行銷新人教學 
緣故開發重點(三)行銷網路廣告注意 
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在網路上有各式的廣告,我們只能使用以下的例句，如果使用
超過以下的例句將會被衛生局懲罰4~30萬，因此我們只能借
重各位經銷商,直接向客戶對話做說明 

 



要想知道如何去開發「緣故」與「陌生」市場，便要先從這兩個市

場的本質與差異性談起，其實兩者的最主要差異就在「信任感」這

因素上。緣故市場因為彼此互相認識，所以有一定的信任感；而陌

生市場在互不認識的情況下，如何建立起彼此的信任感與認同感，

則是最重要的關鍵。 

如果你真心為你朋友親人好,就因該介紹她優質好的產品 

即時你不做你的親友也會收到很多人的推薦，如果你使用過蒂依美
的產品你確定是有效的，如果你覺得產品真的優質平價的那麼請你
認真推薦給你的親友因為你不能確定你的親友接觸其他的品牌跟蒂
依美一樣讓你的親友使用產品比較沒有經濟負擔還可以跟你的朋友
作產品介紹每一樣產品都有不一樣的高品質特色。 
 

 

如何行銷新人教學 
緣故開發重點(四)開發緣故與陌生市場 
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1、完善的商城資訊公開分銷系統； 

2、可以通過轉發朋友圈或是直接發送朋友的方式來推廣商品或是商城； 

3、每個經銷商都有唯一的二維碼，方便經經銷商一起推廣； 

4、自帶積分兌換系統，通過宣傳或是消費獲取積分可換獎金，可以直接 

      到積分兌換獎金,兌換禮品； 

5 、每月分紅公司分紅 

6 、消費=入股,累績消費經額越高,股東獎金越高,著事給經銷商的一個 

       保障制度 

7 、公司團隊提供產品宣傳簡介,上課訓練內容 

8、公司隨時計畫廣告及各媒體廣告 

04 公司分銷制度(一) 



既可消費又批發買到高品質商品,你可以作為一個業餘愛好者，也可以當作一份工 

作來做， 最佳選擇就是利用這個平臺來創業，實現你的人生價值。公司嚴禁囤太 

多產品,有多少能力拿多少貨,以免造成經濟負擔。 

 新加入成為正式會員福利.所有個人獎金調整倍數17%倍, 獲得200元現金購物卷 

(可累積個人階級點數),會員價貨物折價9折,享有產品積分,享有推廣資格,每月分紅 

下一階段 

達成累積個人訂單總金額1000元或者發展總共代言人數:5個 

升級VIP會員個人獎金調整倍數18%,產品會員價調整9折 

下一階段 

達成累積個人訂單總金額3000元或者發展總共代言人數:20 個 

可升級銷售代表會員資格個人獎金倍數調整19%,產品會員價9折 

下一階段 

達成累積個人訂單總金額6600元或者發展總共代言人數:150 個 

升級銷售副經理資格個人獎金倍數調整20%,產品會員價9折 

下一階段 

達成累積個人訂單總金額17000元或者發展總共代言人數:300 個 

升級銷售銷售副經理會員資格個人獎金倍數調23%,產品會員價9折 

下一階段 

達成個人累積訂單總金額60000元或者發展總共代言人數:500 個 

升級售銷高級經理會員資格個人獎金倍數調24%,產品會員價9折 

04 公司分銷制度(一)每月分紅消費=入股 



每月個人銷售滿3000元可獲得獎金分紅6% 

每月個人銷售滿6000元可獲得獎金分紅9% 

每月個人銷售滿12000元可獲得獎金分紅12% 

 

 

 

04 公司分銷制度(二)每月分紅 



04 公司分銷制度(三)蒂依美 
依照產品獎金調整獎勵 
圖片僅供參考 
 
健康產品與化妝品 
三級10% 
二級7% 
三級3% 
其他生活用品會陸續更新 

三級經銷佣金的基本原理簡 

單來說就是分銷商有直接利 

益關係的就是三級，三級為 

一個佣金單位進行分傭提成 

，超過三級不構成直接關係。 
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演講完畢，謝謝觀看! 
 


